联想保密 Legend Confidential


××××系列展示方案及讲解稿     

展示方案：

1、 ××518w

产品特点：××系列的最高配置（PⅢ933，128M，30G，TNT2 32M显卡），价格低廉的经济型因特网电脑。

展示方案：

1、 展示一键上网的因特网功能。

2、 配合游戏demo展示高端显卡的效果。

注意事项：

1、 事先打开所有的频道或者打开所有的频道后再都关闭（使网页内容存入缓存），尽量缩短演示过程中的等待时间。

讲解结构：
1、 招呼语：当有应邀参会人员经过展台时使用，不能等到观众投注目光或发问后才开始介绍；应主动向观众介绍，“您好，欢迎参观××，这边展示的是××家用电脑××系列的几款产品”。
2、 产品定位：招呼语引起注意后，直接讲出产品的市场定位；“该产品主要是为大量普通收入水平，但对学习、办公、娱乐及因特网应用有强大需求的家庭用户而设计的”。
3、 产品所用技术及特点：讲述定位后，针对该定位下相应的需求讲解我们为此开发并应用了怎样的技术，使得我们的产品具有了怎样的特点：“××电脑采用了无缝因特网接入，一键上网等先进技术，并采用了中文Linux操作系统，场景式的Linux幸福之家集成了大量教育、娱乐、办公、生活、网络等应用软件，虽然是经济型因特网电脑但却具备手写输入、USB接口等只在高档机型才有的设备。
4、 产品为用户解决的问题：产品所用的技术和具有的特点，能够给用户解决的问题、带来的好处：“××××家用电脑不但是一个性能价格比高的电脑，同时很好的为您解决了上网问题，他避免了您上网时所作的烦琐的申请手续，您只需按动键盘上的“因特网”键或“网际飞梭”选钮即可上网，并且××免费为您提供半年内不限时的163上网帐号，方便极了。”
5、 与来宾交流：与来宾进行技术上、使用上等方面的交流。

通过演示，直到用户自己使用，可以与来宾交流××电脑采用的USB热插拔、STR即开即用等技术。（尽量不要使用USB热插拔，STR开机需要15秒到20秒）
最后引导来宾参观演示区或展示区的其他产品：别忘了引导来宾参观其它产品的功能展示，例如：“您可以到随便参观一下展区的其他产品，如果人太多，您还可以回来问我。”
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