
××××系列展示方案及讲解稿     

展示方案：

××
产品特点：面对成功人士、领导阶层的因特网品位电脑。

展示方案：

通过3Dmark演示××良好的3D效果和液晶屏柔和清晰的显示效果。

注意事项：

1、 事先将3Dmark安装到硬盘，展示时重复播放。

2、 展示时引导来宾注意液晶屏柔和的光线，说明对视力无不良影响。当然，最好还是不要长时间注视屏幕。

讲解结构：
1、 招呼语：当有应邀参会人员经过展台时使用，不能等到观众投注目光或发问后才开始介绍；应主动向观众介绍：“您好，欢迎参观××展台，这边展示的是××××电脑”。
2、 产品定位：招呼语引起注意后，直接讲出产品的市场定位；“该产品最适合成功人士和领导阶层使用，是一款品位电脑”。
3、 产品所用技术及特点：讲述定位后，针对该定位下相应的需求讲解我们为此开发并应用了怎样的技术，使得我们的产品具有了怎样的特点：“新××电脑禀承了以往××电脑的高品位、高品质的风格，它应用创新的科技、提供强大的功能、提倡健康的生活，是一款引领潮流的电脑。
创新的科技：该产品应用了20多项专利技术，包括6项发明专利（其中有4项是国际专利）。它采用15寸的大屏幕液晶屏（显示面积相当于17寸阴极射线显示器），4个背光管使屏幕更亮更柔和；它采用独特的A型架构，6层主板集成技术，良好的降噪设计（正面噪声只有33分贝）；在散热方面，它更是采用了以往只有在高端服务器上才会采用的侧吹风设计，使运行更加稳定。

强大的功能：采用高性能的815E芯片组和4×AGP ATI 16M显卡配合纯数字显示；顶级的CPU、内存、硬盘等配置；Norton防病毒软件和系统恢复功能提供双重保护；内置网卡和Fax Modem提供多种联网方式；满意办公操作界面使工作更加轻松。

健康的生活：节约能源（普通电脑的1/3）、节省空间（0.06平方米，9.1公斤）、保护健康（无辐射，无静电，无闪烁，无噪音）。

4、 产品为用户解决的问题：产品所用的技术和具有的特点，能够给用户解决的问题、带来的好处：“××是一款领导时代潮流的产品，它充分满足了成功人士、领导阶层等用户对高品质生活和独特个性的追求。可以说，××电脑是用户身份和品位的象征。”
5、 与来宾交流：与来宾进行技术上、使用上等方面的交流。

通过演示，直到用户自己使用，可以通过3Dmark展示良好的3D动画效果和引导用户注意到显示屏160°的视角。
最后引导来宾参观演示区或展示区的其他产品：别忘了引导来宾参观其它产品的功能展示，例如：“您可以到随便参观一下展区的其他产品，如果人太多，您还可以回来问我。”
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